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Vive Bazz Houston proceso de consolidacion

A dos anos de iniciar operaciones en la localidad, ahora traen la elaboracion de resortes metalicos

Septiembre 11 al 24 de 2006

Héctor Saavedra, Javier Castro y Chet Houston, equipo directivo

de Bazz Houston.

Por Julio César Cuevas

Tijuana, B.C.- Por medio de la atraccion de
su proceso de elaboracion de resortes metali-
cos, la compafifa Bazz Houston aumenta su
capacidad de manufactura en su planta local, la
cual esta dedicada solo a atender a la industria
instalada en este lado de la frontera.

Héctor Saavedra, gerente de ventas explicd
que hace dos anos iniciaron operaciones en
Tijuana, con el ensamble de piezas metélicas
que van en puertas eléctricas de las cocheras,
sin embargo; debido al incremento de pedidos
de clientes en México, la compania decidid
transferir la produccion de los resortes me-
talicos, los cuales son utilizados en diversos
productos electronicos.

El ejecutivo anuncid que en un mes estaran
instalando un equipo de Fourslide, también
para producir partes metalicas y a principios
del 2007, se tiene el plan de atraer maquinaria
de estampado.

Héctor Saavedra manifestd que toda esta
transferencia de maquinaria es para atender la
creciente demanda de sus clientes en México,
ya que la planta matriz con sede en Garden
Grove, California; sigue atendiendo a sus
clientes en Estados Unidos, porque en muchas
ocasiones asf lo exigen los requerimientos de
los productos que hacen.

Para este crecimiento, hace un par de semanas
Bazz Houston se mudo a un edificio de 13 mil
pies cuadrados que esta en proceso de acondi-
cionamiento a sus necesidades y el cual recibird
los nuevos procesos.

El mercado

Bazz Houston atiende desde la localidad a em-
presas de Monterrey, Ciudad Juarez, Nogales
y la region de Baja California, principalmente
del sector electronico, dada la cantidad de re-
sortes que utilizan este tipo de productos.
Destacd que cuentan con el certificado
ISO9001, version 2000, por parte de su oficina
central, pero una vez transferido sus nuevos
procesos buscaran obtener la certificacion
para esta planta.

El servicio

Por su parte Javier Castro, Presidente de Bazz
Houston indico que el instalarse en Tijuana fue
para brindar un mejor servicio a sus clientes
de lado mexicano, ya que asi tienen mayor
capacidad de respuesta y asesoria. Agregd que
también tienen el esquema de maquila de servi-
cios, que les permite producir en Estados Uni-
dos e importar bajo el formato de Transferencia
Virtual, para de esta manera poder cumplir en
tiempo con los requerimientos de sus clientes
sin aumentar la tramitologia aduanera, “en
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un mediano plazo, el objetivo es contar con
toda nuestra capacidad de manufactura en la
localidad”, puntualiz6.

El directivo destacd que al recibir un pedido
se involucran para buscar la mejor manera de
que la parte que a ellos les toca manufacturar
contribuya a elevar la calidad del producto
final y reducir sus costos, asimismo estan al
pendiente de cualquier problema de calidad o
ingenieria que su cliente pudiese tener.

Retroalimentacién

Héctor Saavedra

Gerente de Ventas
hector.saavedra@bazz-houston.com
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